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EDITORIAL

«LA MEILLEURE
~ FACON DE
PREDIRE L'AVENIR,
C'EST DE
L'INVENTER »

Alan Kay

Chere lectrice, cher lecteur
Chers partenaires VEKA

Les jours raccourcissent, les décorations de I'Avent illuminent les vitrines et
les nombreux projets de fin d'année annoncent I'approche des fétes. Chez
VEKA également, nous nous réjouissons a l'idée de quelques moments de
calme et de réflexion. Comme chaque année, nous revenons sur les défis re-
levés et les succes obtenus, tout en tournant résolument notre regard vers
I'avenir et vers tout ce que nous pourrons construire et réaliser avec vous.
Mais avant cela, je vous invite a plonger dans une lecture riche et inspirante.
Le theme principal de cette édition est I'isolation acoustique des fenétres.

La densification urbaine, I'agrandissement constant des surfaces vitrées et
les exigences croissantes en matiere de confort demandent aux planifica-
teurs et aux fabricants de fenétres un savoir-faire pointu, de I'expérience et
de la précision.

L'article principal met en lumiere les enjeux actuels et propose des conseils
pratiques. Dans une interview d'expert, Frank Diebold, ingénieur en physique
du batiment, explique les points essentiels pour la planification et la mise
en ceuvre, ainsi que les erreurs a éviter.

Comment innovation et culture d'entreprise s'unissent, c'est ce que révele
le portrait de notre partenaire Domofen SA. Cette entreprise familiale du
Jura, riche d'une longue tradition, mise sur les technologies de production
les plus modernes, des valeurs fortes et la durabilité. Sa direction s'est ré-
cemment réorganisée, ouvrant la voie a de nouvelles perspectives promet-
teuses. Vous découvrirez le role central joué par un CEQ expérimenté et une
équipe d'investisseurs solides.

Le projet de référence présenté dans cette édition - la rénovation en plu-
sieurs étapes d'immeubles locatifs a Wabern - illustre également comment
durabilité, qualité de vie et rentabilité peuvent aller de pair. La rénovation
professionnelle des fenétres a été réalisée par Muesmatt SA, partenaire de
longue date de VEKA. Tous ces exemples incarnent I'attitude qui continuera
de nous guider I'an prochain : assumer nos responsabilités, garantir la qua-
lité et avancer ensemble avec audace.

Je vous souhaite une période de I'Avent lumineuse, de joyeuses fétes de Noél
et un excellent départ dans la nouvelle année.

Avec mes salutations Jes plus cordiales,

V2

RICHARD KOEHLI

Area Sales Manager Switzerland
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VEKAMOTION 82 AVEC
ENTRAINEMENT MOTORISE -
INSTALLE EN SUISSE

En Suisse, la toute premiére porte levante-coulis-
sante équipée du systeme VEKAMOTION 82 et du
moteur HS-100 de TEXINO a été installée — une
véritable prouesse en matiére de confort et d'in-
novation.

D'une simple pression sur un bouton, le vantail
coulissant s'éléve et glisse en douceur, sans le
moindre effort. La batterie intégrée dans le van-
tail assure un fonctionnement fiable, méme en cas
de coupure de courant. Elle se recharge automati-
quement lorsque la porte est fermée, grace a un
contact discret entre le vantail et le cadre.

Toute la technologie mécatronique est élégam-
ment intégrée dans le vantail, pour un design
épuré et harmonieux.

Découvrez dés maintenant cette solution inno-
vante sur notre site web ou contactez votre parte-
naire VEKA en Suisse : www.veka.ch

Page de couverture: pour donner a la thématique
complexe de notre article de couverture une dimension
a la fois festive, limpide et évocatrice, nous avons choisi
de faire appel a l'intelligence artificielle.
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Entre densification urbaine, trafic intense et quéte de confort, les

attentes en matiere d'isolation acoustique des fenétres ne cessent de

croitre. Architectes, concepteurs et fabricants de fenétres doivent

la qualité de la fenétre, mais surtout de l'interaction
entre la conception, la mise en ceuvre et les conditions
spécifiques du batiment.

aujourd'hui relever ce défi. Les solutions doivent allier conformité

aux normes et mise en ceuvre simple et efficace.

L'isolation acoustique est depuis longtemps devenue
un critére de qualité essentiel dans les projets de
construction en Suisse. Dans un monde ou le bruit ne
cesse de croitre, le besoin d'espaces calmes et protec-
teurs a l'intérieur des batiments se fait de plus en plus
ressentir. En Suisse, la base du confort acoustique
repose sur la norme SIA 181, qui définit les exigences
minimales obligatoires en matiere de protection contre
le bruit dans les batiments. Elle est complétée par la
norme SIA 331 pour les fenétres et portes-fenétres,
ainsi que par des normes internationales telles que I'EN
ISO 717-1. Ce qui semble clairement défini sur le pa-
pier devient rapidement complexe dans la pratique: la
performance acoustique ne dépend pas uniquement de

Les fabricants de fenétres entre

théorie et réalité

David Bellorti, directeur des ventes et de la distribution
chez Blumer Fensterwerke AG, connait bien les défis du
quotidien et souligne I'importance d'une collaboration
constructive : «Lors de la planification, il est essentiel
d'examiner en détail les raccords et les conditions de
pose des fenétres. Cela inclut également la planifica-
tion du batiment, qui devrait idéalement étre prise en
compte dans une expertise acoustique. Sur cette base,
nous, les fabricants de fenétres, pouvons nous faire une
idée précise de la situation - car toutes les construc-
tions de fenétres ne se prétent pas de la méme maniere
a chaque projet.» Les facteurs déterminants sont no-
tamment la méthode de pose et la position de la fe-
nétre, mais aussi la composition du vitrage, I'épaisseur
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des verres, les espacements, les verres feuilletés, les ma-
tériaux des cadres, la qualité des joints d'étanchéité et
surtout I'absence totale de fuites dans les raccords du
bati (voir également I'interview d'expert p. 6/7). Les fa-
bricants de fenétres doivent donc relever un double
défi:respecter les exigences normatives tout en tenant
compte des conditions réelles du chantier. Un probléme
fréquent, explique encore David Bellorti, est la formu-
lation imprécise ou erronée des exigences acoustiques
dans les appels d'offres : « Cela empéche toute compa-
raison claire entre les offres, car les spécifications sont
interprétées différemment. L'idéal serait d'indiquer ex-
plicitement des valeurs comme R', + Cy, afin d'éviter
tout malentendu.»

L'évolution du marché confronte également la branche
a de nouveaux défis. Des surfaces vitrées plus grandes,
des vitrages plus lourds et des exigences esthétiques
accrues poussent les constructions a leurs limites - no-
tamment en ce qui concerne le poids que les monteurs
doivent manipuler sur le chantier. «A mon avis, nous
avons depuis longtemps dépassé les limites du raison-
nable», souligne David Bellorti.

« DANS LES ZONES FORTE-
MENT EXPOSEES AU BRUIT,
IL EST DONC ESSENTIEL

DE FOURNIR UN CONSEIL
REALISTE, FONDE A LA FOIS
SUR LA FAISABILITE TECH-
NIQUE ET SUR LA RENTABI-
LITE ECONOMIQUE. »

Les systémes de profilés comme

facteur clé

Tandis que les fabricants de fenétres assurent la mise
en ceuvre pratique, les fournisseurs de systémes déve-
loppent les bases techniques. Pour Bjorn Kethorn, res-
ponsable de la physique du batiment chez VEKA AG, le
processus commence également par une vision globale
du batiment et par le respect des exigences minimales
en matiere d'isolation acoustique: «Nos profilés - et
donc les fenétres finies de nos clients - contribuent a
garantir que les exigences acoustiques globales d'un
batiment soient respectées. Les mesures et les évalua-
tions selon la norme I1SO 717 jouent un rodle central a
cetégard.» L'étanchéité al'air joue un role déterminant,
poursuit Bjorn Kethorn: «Elle constitue la condition
préalable pour atteindre des valeurs d'isolation pho-
nique réellement efficaces. Mais lorsqu'il s'agit du pro-
fil de cadre ou du vitrage, il ne suffit pas simplement
d'ajouter de la masse. Il faut comprendre a quel mo-
ment certaines compositions de verre ou combinaisons

de profilés entrent en résonance et affaiblissent ainsi
certaines plages de fréquences.» Dans ce contexte, I'in-
novation ne se traduit pas par des produits spectacu-
laires isolés, mais par une connaissance systématique :
«Grace a des séries d'essais extrémement étendues,
nous avons développé des logiques de corrélation qui

"www.forumenergie.ch/public/document/download/331913



permettent a nos clients une planification fiable. Cela
inclut une documentation d'une trentaine de pages, qui
permet de transférer directement les valeurs du verre
vers les performances acoustiques réelles des fenétres.»
Kethorn souligne également I'importance des films in-
tercalaires acoustiques utilisés dans les vitrages feuil-
letés : «lls offrent une plus grande flexibilité de concep-
tion et permettent d'atteindre des niveaux d'isolation
acoustique plus élevés.» Ces outils de planification sont
complétés par des solutions numériques destinées aux
fabricants de fenétres, aux planificateurs et aux archi-
tectes - comme WinDoPlan, I'outil de planification
VEKA qui permet de concevoir fenétres et portes dans
les moindres détails, de maniére simple et intuitive.

Les limites du possible

Malgré les progrés techniques, il existe des limites phy-
siques. Alors qu'auparavant, les fenétres simples pou-
vaient atténuer le bruit jusqu'a 45dB maximum, les
constructions de fenétres modernes en aluminium at-
teignent aujourd'hui des valeurs jusqu'a 47 dB, ce qui
représente une légére amélioration. Mais dans des si-
tuations extrémes, comme le bruit des avions, ces so-
lutions ne suffisent pas. «Lorsqu'un niveau sonore ex-

térieur atteint 90dB et que I'on vise seulement 35dB a
I'intérieur, il faut recourir a des conceptions spéciales,
telles que constructions de fenétres», explique Bjorn
Kethorn. David Bellorti constate lui aussi ces limites:
«Les fenétres atteignent de plus en plus leurs limites
techniques. Dans les zones fortement exposées au bruit,
ilest donc essentiel de fournir un conseil réaliste, fondé
a la fois sur la faisabilité technique et sur la rentabilité
économique. »

Le conseil, clé du succes

L'isolation acoustique n'est pas seulement une ques-
tion de chiffres et de normes, mais aussi de perception
subjective. «Les personnes ne percoivent pas le bruit de
la méme maniére», souligne David Bellorti. « Pour cer-
taines, il représente une source importante de stress,
tandis que pour d'autres, il passe presque inapercu. Plus
les exigences en matiére d'isolation acoustique sont
élevées, plus les bruits intérieurs - comme les pas ou la
fermeture des portes - deviennent perceptibles.» Un
accompagnement professionnel et transparent permet
ainsi de gérer les attentes de maniére réaliste et d'évi-
ter les malentendus.
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CONSEILS POUR LES MAITRES D'OUVRAGE, LES
PLANIFICATEURS ET LES ARCHITECTES -
— Planification précoce : un délai suffisant évite les corrections

colteuses et garantit le choix des systéemes adaptés. La collaboration
avec le fabricant de fenétres dés le début du projet est essentielle.

— Cahiers des charges clairs : indiquer précisément les valeurs
telles que R',, + Cy, afin d'assurer la comparabilité des offres.

‘ — Faire appel a une expertise acoustique : une é¢tude phonique
fournit une base fiable pour le choix du systeme adéquat.

— Prendre en compte la réalité du chantier : les détails de pose et les
raccords sur site sont aussi déterminants que le vitrage ou le cadre.

— Planifier selon les besoins : toutes les fenétres n'ont pas besoin
d'atteindre les valeurs dB maximales - I'important est d'adapter le
niveau d'isolation a la situation et a l'usage du batiment.

"
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VEKA INTERVIEW

Le confort acoustique des
fenétres prend une
Importance croissante

Les villes se densifient, les fenétres s'agrandissent, et le bruit de la

circulation gagne du terrain. Pour les planificateurs et les fabricants

de fenétres, ces évolutions représentent de véritables défis. Les

systemes modernes offrent une qualité exceptionnelle, mais en

matiére d'isolation acoustique, ce sont les détails qui font toute

la différence. Dans un entretien d'expert, Frank Diebold, partage son

regard sur ce qui compte vraiment pour un confort sonore durable.

Frank Diebold connait la physique du batiment appli-
quée a la fenétre comme peu d'autres. Apres avoir ob-
tenu son dipléme d'ingénieur en physique du batiment,
ila travaillé plus de dix ans dans un bureau d'ingénieurs,
puis deux décennies dans la recherche et le développe-
ment aupres d'un grand fabricant de fenétres. Il a par-
ticipé au développement de systemes de fenétres
propres a l'entreprise et réalisé, sur les bancs d'essai in-
ternes, des centaines de mesures relatives a l'isolation
acoustique, a |'é¢tanchéité a l'air et a la résistance a la
pluie battante, entre autres. Aujourd'hui, il exerce
comme expert en sinistres auprés de QC Expert AG,
issue du département des dommages du batiment de
I'Empa. Son expertise fait de lui un spécialiste indépen-
dant: il évalue toujours de maniere globale I'interac-
tion entre la planification, I'exécution et le choix des
matériaux. Fort de son expérience, il sait précisément
ou se situent les points faibles typiques.

Monsieur Diebold, les fenétres acoustiques
prennent de plus en plus d'importance et les défis
pour les planificateurs et les fabricants de fenétres
ne cessent de croitre. Partagez-vous cet avis?
Absolument. La densification urbaine entraine une ré-
duction des distances par rapport aux axes de circula-
tion, et donc une augmentation des nuisances sonores.
Parallélement, les grandes surfaces vitrées sont trés
prisées sur le plan architectural, car elles apportent lu-
miere et ouverture, mais posent des défis considérables
en matiére d'isolation acoustique. Plus la vitre est
grande, plus elle doit étre épaisse et lourde afin d'atté-
nuer le bruit tout en résistant aux charges dues au vent
et aux variations de température. Cette combinaison
exige des planificateurs et des fabricants de fenétres un
haut niveau de compétence.

Pourquoi, malgré les techniques de fenétres les
plus modernes, le niveau d'isolation acoustique
souhaité n'est-il pas toujours atteint?

Avec les systemes de fenétres d'aujourd'hui, il est en
principe possible d'obtenir I'isolation phonique recher-
chée: les vitrages et les profilés sont rigoureusement
testés, et leurs limites bien connues. Mais plus les exi-
gences augmentent, plus le savoir-faire des fabricants
de fenétres devient déterminant. Trois éléments jouent
un roéle clé. D'abord, une fenétre doit étre considérée
comme un ensemble : elle ne se limite pas au cadre et
au vitrage, mais comprend souvent aussi des élargis-
seurs, des remplissages ou des éléments de facade. Les
résonances et vibrations rendent les calculs plus com-
plexes, et l'isolation globale résulte toujours de la com-
binaison des performances de chaque surface. Cela de-
mande donc de I'expérience, du ressenti — et surtout des
mesures précises, idéalement réalisées par I'entreprise
elle-méme. On le voit aussi avec les portes levantes-
coulissantes plus les professionnels connaissent le
systeme et disposent de données de mesure fiables, plus
la protection acoustique fonctionne réellement. Ensuite,
des erreurs peuvent survenir sur le chantier, notamment
sur de grands éléments ou au niveau des joints. Les ou-
vrants et les joints doivent étre réglés avec une grande
précision — or, sous pression de temps, les petits défauts
apparaissent vite. Enfin, les raccords avec le bati sont
souvent le maillon faible: un joint mal congu ou mal
exécuté peut réduire considérablement la performance
acoustique. Car au final, I'isolation phonique dépend
toujours d'un équilibre parfait entre conception, mise
en ceuvre et qualité de chaque composant.

Vous évoquez les joints de raccordement. Quels
sont les points essentiels a prendre en compte?
Pour atteindre les valeurs d'isolation acoustique sou-




Frank Diebold est
physicien du bati-
ment diplomé et
expert en pathologie
du batiment.

Il est également exa-
minateur certifié

en étanchéité a l'air
des batiments (FLiB)
au sein de
QC-Expert AG.

POUR BEAUCOUP, UNE
~ FENETRE N'EST QU'UN
ELEMENT PARMI D'AUTRES
D'UN BATIMENT. POUR
NOUS, SPECIALISTES, C'EST
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haitées, il faut utiliser, pour I'¢tanchéité, des matériaux
capables d'absorber et de dissiper I'énergie sonore.
L'idéal est d'employer ce qu'on appelle un «cordon
soyeux» — des matériaux souples et fibreux comme la
laine minérale, la laine de mouton ou des textiles issus
du recyclage. Lorsque ces joints sont remplis de tels ma-
tériaux et fermés de part et d'autre par un mastic élas-
tique ou par des bandes d'étanchéité enduites, les fibres
agissent comme un véritable amortisseur acoustique,
absorbant les fréquences qui, autrement, traverseraient
la paroi. La durabilité joue également un role détermi-
nant : une telle composition de joint conserve son ef-
ficacité pendant de nombreuses années — méme si,
avec le temps, le mastic se détache légérement des
bords. La mousse de montage, en revanche, ne possede
pas ces propriétés d'amortissement du son. Des décol-
lements ou des irrégularités dans son application
peuvent réduire considérablement les performances
acoustiques. Ainsi, quiconque souhaite une isolation
phonique élevée pour ses fenétres doit privilégier des
matériaux absorbants et veiller a une fermeture acous-
tiqguement efficace des joints des deux cotés. C'est la
seule facon de garantir une isolation durable dans le
temps.

La pose correcte des fenétres est donc essentielle
pour l'isolation acoustique. Mais au final, qui

porte la responsabilité — le concepteur ou l'artisan?
Précisément parce qu'une étanchéité correcte est dé-
terminante, cette tache ne devrait pas étre laissée uni-
quement aux artisans sur le chantier, mais planifiée en
amont. Les concepteurs doivent définir clairement a
quoi doit ressembler le joint de raccordement et qui en
est responsable. Dans les grands projets, ces détails
sont généralement bien spécifiés. En revanche, dans les
chantiers de plus petite taille, cette responsabilité est

UNE VERITABLE PIECE
D'INGENIERIE.

souvent laissée aux artisans sur place — ce qui peut
créer des incertitudes: qui est responsable du joint?
Qui choisit les matériaux a utiliser ? C'est exactement
pour cette raison qu'il est essentiel que les concepteurs
et les maitres d'ouvrage formulent des directives pré-
cises et attribuent clairement les responsabilités.

Quelle influence exercent les systémes de profi-
lés de fenétres?

Comme mentionné, tous les systémes de profilés cou-
rants répondent aujourd'hui a des normes de qualité
¢levées et sont soumis a des contréles rigoureux. |l
existe toutefois des différences en matiere de perfor-
mance acoustique. Les profilés en PVC, comme ceux de
VEKA, ainsi que les profilés en bois massif, offrent d'ex-
cellentes valeurs d'isolation phonique et une qualité
constante. Les constructions mixtes bois-métal pré-
sentent en revanche des performances légérement in-
férieures, en raison de la moindre épaisseur de bois et
de I'effet de la coque métallique.

Monsieur Diebold, merci pour vos explications
trés enrichissantes. Pour conclure, quel message
souhaitez-vous faire passer sur le théme de I'iso-
lation acoustique des fenétres?

Pour beaucoup, une fenétre n'est qu'un élément parmi
d'autres d'un batiment. Pour nous, spécialistes, c'est
une véritable piece d'ingénierie. Elle parait simple, mais
elle doit répondre a d'innombrables exigences tech-
niques — dont une isolation acoustique toujours plus
importante. C'est justement pour cette raison que la
question du bruit ne devrait jamais étre traitée a la fin
d'un projet. Le confort acoustique fait partie intégrante
de la qualité d'un batiment et doit étre pris en compte
dés la phase de conception.
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8 PORTRAIT DE PARTENAIRES

Domofen SA - e
Innovation et [~
qualité du Jura . (&% |

Installée a Courgenay, Domofen SA fait partie des principaux fabricants

suisses de fenétres et de portes en PVC. Ce qui a commencé comme une
entreprise familiale s'est, au fil de 25 ans, transformé en une société
moderne qui compte aujourd’hui 27 collaborateurs. Son développement
repose sur des investissements dans la technologie, une stratégie

commerciale claire et de solides partenariats, notamment avec VEKA.
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“«NOTRE MISSION :
ACCROITRE SANS CESSE
NOTRE EFFICACITE, TOUT
EN GARANTISSANT UNE
QUALITE IRREPROCHABLE

Domofen a été fondée en 1999 par Claude Beynon. ET UNE SATISFACTION

Quatre ans plus tard, son fils Fabrice a rejoint I'entre- C|_|ENT OPT| MALE. »

prise. Il a appris le métier sur le terrain, avant d'en

reprendre la direction en 2017. Aujourd'hui, c'est Eric
Pineau qui est désormais le CEO de Domofen SA.
Fabrice devient administrateur délégué, chargé de
I'expertise métier, des innovations et d'une partie du
suivi des clients historiques.

Eric a rejoint I'entreprise le 1er septembre 2024. Ingé-
nieur civil avec plus de trente-cing ans d'expérience, il
voit dans ce poste un défi stimulant. Il craignait initia-
lement de passer trop de temps devant I'ordinateur
apres avoir travaillé sur les chantiers, mais aujourd'hui,
il se déplace régulierement pour rencontrer clients,
architectes, investisseurs ou fournisseurs, il s'occupe




DOMOFEN

Eric Pineau et

Fabrice Beynon

des finances et des problémes de production a l'atelier,
ce qui rend son travail trés varié et dynamique, je ne
m'ennuye pas dit-il en souriant.

L'ambiance qui regne chez Domofen est un autre fac-
teur clé de succes: production, logistique, technique,
achats et finances travaillent main dans la main. «Nous
avancons tous dans la méme direction», précise Eric
Pineau en décrivant la culture d'entreprise.

Investir dans les technologies de pointe
Chez Domofen, on mise résolument sur la collaboration
avec des partenaires spécialisés et I'on renonce volon-
tairement a la vente directe. «Vendre nos fenétres, nos
portes levantes-coulissantes et nos portes uniquement
via nos partenaires est un principe pour nous. Nous ne
voulons pas entrer en concurrence avec nos propres
clients», souligne Eric Pineau.

Autre marque de fabrique de cette entreprise de Suisse
romande c'est la volonté d'investir dans les technolo-
giesa la pointe de la modernité. Domofen a récemment
mis en service un centre de débitage et deux nouvelles
soudeuses, les plus grandes de Suisse. Ces machines
permettent de réaliser des assemblages d'angle avec
desjoints totalement invisibles en bord a bord. En 2024,
I'entreprise s'est équipée de la machine HFL (Holz
Fenster Look), qui reproduit fidélement les assemblages
de fenétres en bois avec des angles parfaitement droits
une premiéere en Europe. Eric Pineau souligne que ces
investissements et innovations, améliore la qualité et
augmente la capacité de production.

Partenaire VEKA depuis toujours

Depuis sa création, Domofen mise sur les systemes de
profilés VEKA. «Nous travaillons depuis le début avec
les produits VEKA. La qualité VEKA correspond a nos
attentes et la collaboration est trés partenariale».

Eric Pineau considére justement la flexibilité et les
échanges personnels avec ses interlocuteurs en Suisse
et en Allemagne comme un avantage indéniable, per-
mettant de prendre des décisions de maniére pragma-
tique et simple. Domofen reste également fidele a son

vues 62/25

choix de matériaux: toutes les fenétres et portes sont
fabriquées exclusivement a partir de profilés en PVC.
Un choix qui, pour le CEQ, va de soi : «Le PVC est facile
d'entretien et durable; il ne nécessite pas de mainte-
nance comme le bois et reste bien plus économique. De
plus, VEKA SPECTRAL offre une grande diversité de de-
signs, allant des couleurs classiques a un effet bois plus
vrai que nature.»

Durabilité et avenir avec Nuavo

Chez Domofen, la responsabilité écologique occupe une
fonction centrale. Plus de 2000 m2 de panneaux solaires
couvrent le toit de I'entreprise, produisant ainsi plus
d'énergie qu'elle n'en consomme elle-méme. Et les pro-
jets ne manquent pas : «Nous étudions actuellement Ia
création d'une communauté énergétique locale avec
nos voisins industriels, afin de valoriser ensemble le
surplus d'énergien, explique Eric Pineau.

Domofen établit également un bilan CO, assorti d'un
plan d'action pour réduire de maniére ciblée son em-
preinte carbone.

Mais ce n'est pas tout : en 2024, Domofen a franchi une
nouvelle étape vers l'avenir en accueillant Nuavo
Holdings AG a son capital. Cette équipe d'investisseurs
suisses apporte non seulement des fonds, mais aussi un
précieux savoir-faire entrepreneurial. «Le soutien de
Nuavo nous donne |a liberté de lancer de nouveaux pro-
jets et nous offre une sécurité de planification pour les
années a venirs, se réjouit Eric Pineau. L'objectif est
clair: continuer ensemble a moderniser I'entreprise,
augmenter les capacités de production et, en méme
temps, préserver l'identité de Domofen. Allez Domofen !
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10 OBJET DE REFERENCE

La rénovation compléte des immeubles de la Funkstrasse a Wabern illus-

tre parfaitement comment concilier rentabilité, durabilité et confort

d'habitation. Partenaire de VEKA, Muesmatt SA joue un réle clé dans ce

projet exemplaire grace a son expertise en rénovation de fenétres.

Renovation Funkstrasse
quand durabilite
rime avec confort

«LES NOUVELLES

FENETRES APPORTENT

NON SEULEMENT CALME ET
EFFICACITE ENERGETIQUE,
MAIS AUSSI DES
INTERIEURS BAIGNES

DE LUMIERE. »

En se promenant aujourd'hui le long de la Funkstrasse
a Wabern, on le ressentimmédiatement : quelque chose
a changé. La ou se trouvaient autrefois des immeubles
d'habitation vieillissants, se dressent désormais des ba-
timents rénovés qui redonnent vie au quartier. Une
architecture épurée, des espaces lumineux et un
concept énergétique durable caractérisent aujourd'hui
I'ensemble immobilier. La maitrise d'ouvrage du projet
phare revient a la copropriété « Wabern West» et a la
fondation de placement avenirplus, détentrice d'une
participation de 15% dans Wabern West. Depuis 2023,
185 logements sont entierement rénovés en plusieurs
étapes, rendus antisismiques et adaptés aux normes
actuelles de durabilité.

La réussite du projet de rénovation, d'un montant
d'environ 21 millions de francs suisses, parle d'elle-

méme : avant méme |'achévement de chaque étape, les
85 logements - studios, appartements de deux et trois
piéces - étaient déja entierement loués. Grace a des
loyers attractifs, supérieurs a la moyenne régionale, la
rentabilité du bien immobilier a pu étre nettementamé-
liorée - un signal clair que les investissements durables
sont rentables.

Accent sur la durabilité

Le maitre d'ouvrage a accordé une attention particu-
liere aux aspects écologiques lors de la rénovation. Une
enveloppe du batiment entierement isolée réduit consi-
dérablement les besoins énergétiques, tandis que le
chauffage a distance assure une alimentation en cha-
leur efficace. Sur les toits, de larges installations pho-
tovoltaiques produisent de I'électricité verte, revendue
a des conditions avantageuses aux locataires. Mais la



durabilité ne s'arréte pas a la facade: entre les im-
meubles, des espaces verts naturels favorisent la biodi-
versité et offrent en méme temps des lieux de rencontre
conviviaux pour les résidents.

Les fenétres, clé du confort résidentiel

Le lot pour la rénovation des fenétres a été attribué aux
spécialistes de la Muesmatt AG. Stephan Niederberger,
responsable des ventes, explique les raisons : « Le maitre
d'ouvrage et les architectes tenaient a collaborer avec
un fabricant régional produisant localement.» Les ex-
perts en fabrication et pose de fenétres de haute qua-
lité ont opté pour des fenétres en PVC équipées de sys-
temes de profilés VEKA. «Avec ces fenétres en PVC, nous
combinons un design contemporain avec une excel-
lente isolation thermique. Leur facilité d'entretien et
leur rapport qualité-prix attractif les rendent idéales

pour un projet immobilier de cette envergure», ajoute
Stephan Niederberger. Certaines maisons du lotisse-
ment sont situées a proximité de la voie ferrée. Pour
améliorer le confort des habitants de la Funkstrasse,
une isolation acoustique efficace a également été mise
en ceuvre.

Les nouvelles fenétres apportent non seulement calme
et efficacité énergétique, mais aussi des intérieurs bai-
gnés de lumiere. Grace a leur esthétique €épurée, elles
s'intégrent harmonieusement dans le concept architec-
tural et conférent aux batiments rénovés une allure
moderne. A la fin de leur cycle de vie, les fenétres en
PVC peuvent étre presque entiérement recyclées, et le
granulat pur de haute qualité ainsi obtenu est réintro-
duit dans le cycle de production.

vues 62/25

Objekt :
Rénovation, rue Funkstrasse
102-108 et 112-118, Wabern

Maitre d'ouvrage:
Copropriété « Wabern West »,
avenirplus Fondation de placement

Architecte :
Von Graffenried Bissig Architekten,
Berne

Données techniques:

Systéme de profilés

VEKA SOFTLINE 70M°,

couleur RAL9016 blanc
Portes-fenétres

avec seuil de 20 mm,

triple vitrage acoustique jusqu'a
32dB avec Ug 0,6

Systéme de ferrures Siegenia

Fabricant de fenétres et
partenaire VEKA

Muesmatt AG

Fenster und Schreinerei
seit 1890

www.muesmatt.ch
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VEKA
VOTRE PARTENAIRE EN SUISSE

Les systémes de qualité VEKA pour fenétres en PVC sont
transformés, partout en Suisse, par prés de 20 entreprises
spécialisées dans I'assemblage de fenétres. Vous pouvez
compter sur notre savoir-faire artisanal, notre service
clientele professionnel, nos outils numeériques d'assistance
a la planification et notre technologie de fenétres ultra-

moderne et de qualité certifiée.

MINERGIE® Notre

compétence:

Modul la fenétre
Fenétre
FFF | CSFF

SOFTLINE 82MP - |e premier systeme de profilés pour
fenétres et portes en PVC en Suisse avec certificat eco1

VEKA AG
Area Sales Manager Switzerland
Vous avez raté une édition ou vous souhaitez Richard Koehli
. . Tél. +41 52 335 05 77
lire «vues» en ligne? :
rkoehli@veka.com

www.veka.ch

VEKA AG

Une entreprise du
groupe Laumann
Dieselstrasse 8

Vous trouverez toute information relative aux DE-48324 Sendenhorst
Tél. +49 2526 29-0
Fax +49 2526 29-3710
www.veka.ch, a la rubrique Médias. www.veka.de

Le profilé de qualité
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produits et services VEKA sur notre site Internet



